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قـدم اĠـواطن صـفـاء واثق عـبــد الـلـطـيف دعـوته الـقـضـائـيـة
لـتبـديل الـلقب وجـعـله (الحسـيـني ) بدلاً من ( الـسـامرائي )
فـمن لديه إعتراض مراجـعة هذه اĠديريـة خلال خمسة عشر
يـومـاً من تاريخ الـنـشر وبـعـكسه سـوف تـنظـر هـذه اĠديـرية
بـطلـبه إسـتـنـاداً الى احـكـام اĠادة (٢٢) مـن قانـون الـبـطـاقة
الـوطـتيـة رقم (٣) لـسـنة ٢٠١٦ اĠـعـدل عـلى ان يكـون الـنـشر

بإسم مدير عام الجنسية المحترم ..
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فـقـدت مني الـوثيـقـة اĠدرسـية
الـصـادرة من ثـانـويـة اĠـعـرفـة
لـلـبـنـات واĠـعـنـونـة الى كـلـيـة
دجـلـة الجـامـعـة بـأسم ( مـفـاز
كــامل عـبـد الــله) الـرجـاء Ęن
يــعــثــر عـــلــيــهــا تــســلــيــمــهــا

Ġصدرها . 
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اقام اĠـدعي اĠـديـر العـام Ġـصـرف الرافـدين / اضـافـة لـــــوظـيـفـته الـدعـــوى اĠـرقـمـــــــة
(٦٤٠ / ب / ٢٠١٨ ) لـدى هـذه المحـكـمة يـطـالـبك فـيـها (إلـزام اĠـدعى عـلـيـهمـا بـالـتـكافل
والــتـضـامن بــتـأديـتــهـمـا الـى دائـرة اĠـدعي اضــافـة لـوظــيـفـته اĠــبـلغ اĠـدعـي به الـبـالغ
(١٤٫١٠٧٫٨٧٥) ديـنـار اربـعــة عـشـر مـلــيـون ومـائـة وســبـعـة الف وثــمـنـمـائــة وخـمـسـة
وسبـعـون دينـار الـفائـدة بـنسـبة ٢١ %  اعتـبـارا من ٢٠١٧/١٠/٣١ولغـايـة السـداد الـتام
ولمجهولية محل اقامتك حـسب شرح القائم بالتبليغ وتـأييد المجلس البلدي إنتقالك الى
جهـة مـجـهولـة قـرر تـبلـيـغك بـصحـيـفـتě مـحـلـيتـě يـومـيتـĖ ěـوعـد اĠرافـعــــة يـــــوم
(٢٠١٨/٤/٥) الــسـاعــة الـتـاســعـة وفي حــالـة عـدم حــضـورك او من يــنـوب عـنك قــانـونـاً

ستجري اĠرافعة بحقك غياباً وعلناً وفق القانون . 
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الى اĠتهمـě الغائبě اĠدرجة اسـمائهم ادناه والساكـنě في العناوين اĠؤشرة إزائـهم Ġا كنتم متهـمě وفق اĠواد اĠبينة
إزاء اسم كل مـنـكم من قـانـون الـعقـوبـات الـعسـكـريـة وقانـون الـعـقـوبات رقم ١١١ لـسـنـة ١٩٦٩ في الـقضـايـا اĠـؤشرة إزاء
اسـمـائـكم وĖـا ان مـحل إقـامـتـكم مـجـهـول لـذا اقـتـضى تـبـلـيغـكـم في الـصـحف المحـلـيـة عـلى أن تحـضـروا امـام المحـكـمة
الـعسكـرية في الانـبار خلال مـدة ثلاثون يومـاً من تاريخ نـشر هـذا الاعلان في الصـحف وعند عـدم حضـوركم سوف تجري
محاكـمتكم غـيابيـاً وإعطاء الحق لـلموظـفě العـموميـě بإلقـاء القبض عـليكم وإلـزام كل شخص يعـلم Ėحل اختـفائكم ان
يخبر الجهات العسكرية بذلك إستناداً للمادة (٨١) من قانون اصول المحاكمات الجزائية العسكرية رقم ٣٠ لسنة ٢٠٠٧ .
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U½ËœU� Í«—ËUð ≠ÊbM�
ėــتـــلئ الــهـــواء بــرائـــحــة الأحـــذيــة
الجـديـدة داخل مـقـر شـركـة "كـورتـني
بـووت"Ē بـيـنـمـا يـنـهـمك فـريق من 16
عـاملا من الحــرفـيـě بــتـأنٍ في صـنع
أحـذيـة طـويـلـة تـسـتـخـدم في رحلات

السفاري.
يـــســـتـــغـــرق صـــنع كل زوج من تـــلك
الأحـذيـة أسبـوعـě من الـبـدايـة حتى
الـنــهـايـةĒ ولا ėـكن الــقـول إن شـركـة
Ēكورتني بووت" تتسرع في إنتاجها"
لأن عـــمل الــشـــركــة - الــتي تـــعــتــبــر
واحدة من أبرز الأسماء التجارية في
مـــجــال صــنــاعـــة الأحــذيــة يــدويــا -
يـقـتـصر عـلى صـنع  18زوجـاً يـومـياً

فقط من تلك الأحذية.
وتــــشـــكـل "كـــورتــــني بــــووت"Ē الـــتي
تـــأســــست في عـــام  Ė1991ـــديــــنـــة
بـولاوايĒ وهي ثاني أكـبـر مـديـنة في
زėــبــابـويĒ قــصــة نجــاح لـصــنــاعـة
فــريــدة من نــوعـهــاĒ في بــلــد يــعـانى

اقـتـصـاده بشـكل كـبـيـر مـنـذ أكـثر من
 20سـنة. وتـسـتـخـدم الشـركـة جـلودا
Ēيزة وفريـدة مثل جلود الـتماسيحĘ
Ēوالـنـعام Ēوأفـراس الـنـهـر Ēوالـثـيران
وهي حــيـوانـات تــأتي جـمـيــعـهـا من
مـصـادر مـستـدامـة وتـخـضع Ġـوافـقة
من "مــعـــاهــدة الـــتــجـــارة الــعـــاĠــيــة
لأصـنــاف الحـيــوان والـنـبــات الـبـري
اĠــهــدد بـالإنــقــراض". ويــظل الــطـلب
كـبـيـراً جــداً عـلى هـذه الأحـذيـة حـول
الـــعـــالم. واشـــتــرك الـــزوجـــان جــون
ورايس غــيل في إدارة الـشــركـة مــعـا
لنـحو  21 عامـاĒ حتى وفـاة جون في
 .2012 ومنـذ ذلك الحـě تـتـولى غيل

إدارة الشركة بنفسها.
بــدأ جــون في صــنــاعــة الأحــذيــة في
اĠمـلكـة اĠتـحدة في عام  1953عندما
Ēكــان في الخـامــسـة عــشـر من عــمـره
حـــــيث عـــــمل مـع شــــركـــــة "كلاركس"
الشهيرة للأحذية. ومن هناكĒ انطلق
إلى جنوب أفـريقـيا قبل الانـتقال إلى

زėبـابوي. وبـالعـودة إلى بدء شـركة
"كــورتــني بــووت"Ē تــقــول غــيل إنــهـا
وجــون اتـــبـــعـــا طــريـــقـــة مــبـــتـــكــرة
لـلــتـسـويق لــعـمـلـهمĒ وتــضـيف "مـنـذ
الـبـدايـات الأولـىĒ صـنـعـنـا حـذاء من
نـــوع خـــاص لـــكل مـــتــنـــزه ســـفــاري
مـــعــروف في زėـــبــابـــويĒ وجــنــوب
أفـريـقـيــا مـجـانـاĒً وأوصـلـنـا أغـلـبـهـا

بأنفسنا".
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"ينتعل مشغلو تلك السفاري الأحذية
الـتي نــصـنـعــهـا وهم في الأدغـال مع
Ēمن بـلـدان أخرى ěزبـائـنـهم الـقـادمـ
وبذلك فهم يروجون ĠنتجناĒ ويسمع
الــزوار عـن شــركــتــنـــا من خلال نــقل

اĠعلومة من شخص لآخر".
"وبعدهاĒ يبحث الزائرون عن فروعنا
فـي زėــبــابـــوي وجــنــوب أفـــريــقــيــا
لـيشـتـروا لأنـفسـهم أحـذيـة "كـورتني"
لـــيـــأخــذوهـــا مـــعــهم إلـى بلادهم في
نــهـايـة الــعـطــلـةĒ ثم يــزكـونــهـا كـذلك

لأصـدقائـهم الـذين سـيطـلـبـونهـا عـبر
الإنترنت لأنفسهم من بلدانهم".

كـما أصـبح أكـبـر مزارعي زėـبـابوي
الــتــجـاريــĒě وخــاصــة من أصــحـاب
البشرة البيـضاءĒ من أكثر زبائن تلك
الأحــذيـة. وتـقــول غـيـل "لـديـنــا ثلاثـة
Ēوهم الـصــيـادون ;ěزبــائن أسـاســيــ

واĠزارعونĒ والسياح".
ĥت الـشــركـة بـشـكل كــبـيـر حـتى في
فترة الـكساد الاقـتصادي والـسياسي
الــــذي ضـــرب زėــــبـــابــــوي في عـــام
 ?2000عنـدمـا خسـرت الـشركـة أغلب
زبـائـنـها المحـلـيـě. وذلك لأن غـالـبـية
اĠزارعě الـبيض غادروا الـبلادĒ كما
انخـفض معـدل زيـارة السـياح بـشكل
Ēحاد. ولتتمكن الشركة من الاستمرار
ركـــزت غــيـل عــلى الـــصـــادرات الــتي
زادت من  50فـي اĠـــــئــــــة إلى  85في

اĠئة حالياĒً من إجمالي اĠبيعات.
وتقول غيل "منذ الـبدايةĒ أردنا دائماً
أن نجـعـل أحـذيـتــنـا مـتــاحـة في هـذا

السوق الجـديد حول الـعالمĒ بحسب
اســتــراتــيــجــيـتــنــا الــســابــقــةĒ لــكن
زėـبابـوي تـراجـعت كـثيـرا مـنـذ عام
 2000وأصـبح اقـتـصـادهـا في وضع
Ēومـازالت تعـاني حتى الـيوم Ēصعب

فإما نصدرّ إلى الخارج أو ĥوت".
ومع زيــــــادة الــــــطـــــــلب مـن بــــــعض
الــعلامـات الـتــجـاريــة الـعـاĠــيـة عـلى
بضائع الـشركةĖ Ēـا في ذلك شركات
بـــيع الأســـلــحــةĒ مـــثل شـــركــة جــون
ريغـبيĒ وويسـلي ريتـشاردسĒ تـقول
غيل إن  70 في اĠـئـة من مـبـيـعـاتـهـا
بـاتـت تـنـفــذ عـبــر الإنـتـرنتĒ وأن 20
في اĠـئــة من هـذه الـنـســبـة تـتم عـبـر
مـوقع شركـة "كـورتـني" الخـاص على

الإنترنت.
Ēكل زوج من الأحـذية تـبـيعه الـشـركة
والـذي تـتــراوح قـيـمـته بـě  145إلى
 492دولاراً أمــريـكــيــاĒً يـُصــنع وفــقـا
لــلــطــلب داخـل الــورشــة الــصــغــيـرة
للـشركـةĒ ولن تزيـد الشـركة إنـتاجـها

أكــثــر من  30زوجــا من الأحــذيــة في
الــــيـــومĒ لــــكي تحــــافظ عــــلى جـــودة
مــنـتــجـاتــهــا. وتـعــلق غـيـل عـلى ذلك
قـائـلـة "أنا أتـبع هـذه الاسـتـراتـيـجـية
بالـتأكـيـد". وتضـيف "أود أن أقول إن
هـنـاك عـدة عــوامل وراء نجـاحـنـا في
Ĥلـكـن أهـمــهــا هـو تــقـد Ēالــتــصـديــر
الحذاء الأفضل والأكـثر راحةĒً والذي
ĒكنةĘ يتحـمل أطول فترة اسـتعمـال
Ĥوكل تــركــيــزنــا يــنــصب عــلى تــقـد
اĠنـتج الجـيـد". وحول صـنع الأحـذية
عـلى أسـاس الـطـلب فـقطĒ تـقول غـيل
Ēنحن مصنـعون ولسنـا تجار تجزئة"
لا ėـكــنـنـا أن نجـمــد رأس مـالـنـا في
بـضـاعـة مـخـزنـةĒ وخـاصـة أن هـذا لا
يـنـجح مـع كل أنـواع الأحـذيـةĒ أو كل

أنواع الجلودĒ أو كل الألوان".
أمـــا فــونجـــاي تــاريــراĒ وهـــو مــديــر
المحـافظ الاستـثـمـارية في الـصـندوق
الاسـتـثـمــاري "رودراريـوس كـابـيـتـال
مـانجـمـيـنت" الـذي يـتـخـذ من جـنوب

أفـريقـيـا مقـراً لهĒ فـيقـول إن الـقضـية
الأســاسـيــة الـتي عــلى أي شــركـة في
Ēـبـابوي أن تـأخـذهـا في الاعـتـبارėز
هي أنـهـا دولـة حــبـيـسـةĒ تحـيط بـهـا

اليابسة من كل الجهات.
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ويــضـــيف "أغــلب الـــتــحــديــات الــتي
يـواجـهـهـا اĠـصـدرون من زėـبـابـوي
تــتــمــحــور حــول حــقــيــقــة أن الــبلاد
يحدها البر من كل أطرافهاĒ فإذا كان
الــزبـــون في بـــلـــد بـــعــيـــدĒ فـــتـــكــون

استراتيجيات التوصيل مقيدّة".
ويـقـول تـايـرا إن اĠعـاملات والأوراق
اĠـطـلـوبة لإنـهـاء إجـراءات الـتـصـدير
ستكون أكثر تعقيداĒ وبالتالي سوف
تــسـتــغـرق وقــتـا أطــول. لـكن تــاريـرا
Ęـĝ لـوجـود شــبـكـة الإنـتـرنت الـتي
"غــيـّـرت قــواعـد الــلــعـبــة" بــالـنــســبـة

للمصدرين في بلاد مثل زėبابوي.
ويــقــول "من الأســهل الآن بـالــنــســبـة
للـمصـنعـě أن ينـتجـوا بضـائع وفقاً

لـلــطـلبĒ بـدلاً مـن تـكـديس الــبـضـائع
الـتي قد يـهـددها احـتـمال عـدم الـبيع
عــلى مـدى ثلاثــة أو سـتــة أو تـســعـة
Ēأشهر. وهـذا يتـيح لهم أسواقـاً أكبر
وتوسـيع رقعـة تـوزيعـهم إلى أسواق
لم يـسـبق لــهم طـرقـهـا". وتـقـول غـيل
"من اĠؤكد أن سر نجاحنا كمصُدرّين
هـو طـريـقـة تـعـامـلـنـاĒ فـالـشـحن عـبر
المحـــيــطــات بــشــكل ســـلس يــتــطــلب
الــكـــثـــيـــر من الـــتـــواصل والـــصـــبــر

والانتباه إلى التفاصيل".
ورغم أن اĠـبيـعـات المحلـيـة تتـصـاعد
مــرة أخـــرى بــبـطء مــنـــذ اســـتــقـــالــة
الرئـيس السـابق روبرت مـوغابي في
نـوفـمــبـر/ تـشـرين الــثـانيĒ فـإن غـيل
تــرى أن الأعــمـال لــيــست ســهــلـة في
زėـبـابـويĒ وتــقـول "الحـيـاة صـعـبـة
جداً هنـاĒ لكننـا اخترنـا أن نركز على
الجـــانـب الإيـــجـــابيĒ وأن نـــتـــجـــنب
اĠــشــاكـل ونــعــرف كــيف يــنــبــغي أن

نتصرف".
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